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DANISMANLIK HiZMETINIiN TANIMI

Programin Adi

TR42/24/TD Teknik Destek Programi

Proje Kodu TR42/24/TD/0044
Basvuru Sahibi Kaynarca Mobilya ihtisas Organize Sanayi Bélgesi
Bagvuru Donemi Eylil - Ekim

1. Program kapsaminda bagvuru yaptiginiz 6ncelik tiirii:
Oncelik 7 - Bélgesel Kalkinma Odakli Danismanlik Faaliyetleri

2. Beklenen giktilar:

Alinan Hizmet Kapsaminda Gergeklestirilecek Faaliyet

Sakarya ili mobilya sektoriinin mevcut durum analizi, hedef pazar arastirmasi ve ihracat yol haritasi ¢alismalarini
iceren bir sektor raporu hazirlanmasi

*Beklenen ciktilar arasindaki maddeler Ajans tarafindan incelenecek ve gerekli goriilenlere (*) isareti
eklenecektir. (*) ile isaretli olan faaliyetler tamamlandiktan sonra, yapilan isin niteliginin uygun olup
olmadiginin kontrolii icin izZleme ve Degerlendirme Birimi ile iletisime gecilmesi gerekmektedir. (*) ile isaretli
asamalarda ortaya cikan eksiklikler nedeniyle proje ciktisinin Ajans tarafindan yetersiz bulundugu durumlarda,
Ajans hizmet tutarindan kismi olarak kesinti yapma hakkini sakli tutar.

Proje kapsaminda talep edilen danismanlik faaliyetinin icerigi:

1 - SAKARYA MOBILYA SEKTORUNUN MEVCUT DURUM ANALIZi

A - Sektorel Profil ve Veri Toplama: Sakarya’daki mobilya sektoriinlin mevcut Gretim kapasitesi, isletme sayisi,
istihdam durumu, teknoloji ve dijital altyapi gibi temel gostergelerin incelenmesi ve gilincel sektor profili
olusturulmasi.

B - Giiglii ve Zayif Yonlerin Analizi (SWOT): Sektorin glicli yonleri, eksiklikleri, firsatlari ve tehditlerinin analiz
edilerek sektorel gelisim icin stratejik bir altyapi olusturulmasi.

C - Rekabetci Analiz: Sakarya’daki mobilya sektoriintin ulusal ve uluslararasi pazardaki diger rakip sehirlerle ve
ulkelerle karsilagtirmali analizinin yapilmasi.

D - Sektor Sorunlarinin ve Engellerinin Belirlenmesi: ic ve dis pazarda sektérii olumsuz etkileyen finansman,
teknoloji, hammadde ve isgiict gibi sorunlarin degerlendirilmesi.

2 - HEDEF PAZAR ARASTIRMASI VE PAZAR GENISLETME STRATEJISI

A - Uluslararasi Pazar Analizi: Mobilya sektori icin klresel pazarlarda, 6zellikle AB, ABD ve Orta Dogu gibi
ylksek talep gosteren pazarlarda derinlemesine pazar analizi yapilmasi. Bu analiz, ithalat talebi, rakip tlkelerin
performansi ve pazarin beklentileri gibi unsurlari icermelidir.

B - Potansiyel Hedef Ulkelerin Belirlenmesi: Sakarya mobilya sektdriinin mevcut ihracat pazarlarini

cesitlendirmek amaciyla, alternatif pazarlarin belirlenmesi ve bu pazarlarin potansiyelini ortaya koyan
analizlerin yapilmasi.

3- I[HRACAT YOL HARITASI VE STRATEJiIK PLANLAMA

A - Stratejik Hedeflerin ve Aksiyon Planlarinin Belirlenmesi: Mobilya sektoriiniin ihracat kapasitesini artiracak
kisa, orta ve uzun vadeli hedeflerin ve bu hedeflere yénelik somut aksiyon planlarinin olusturulmasi.

B - Modern Uretim ve Dijital Doniisiim Stratejisi: Mobilya {retim siireglerinde verimliligi artiracak ve

uluslararasi pazarlarda rekabet avantaji saglayacak modern (retim teknikleri ve dijitallesme stratejilerinin
gelistirilmesi.
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C - Markalasma ve Pazarlama Stratejileri: Sektorin uluslararasi pazarlarda rekabet edebilmesi icin glicli bir
marka algisi olusturulmasi, tanitim ve pazarlama stratejilerinin belirlenmesi.

D - Sertifikasyon ve Kalite Standartlari Uyumu: Sakarya mobilya sektérinin, 6zellikle AB ve diger biliyuk
pazarlarin kalite standartlarina uyum saglamasi igin sertifikasyon siireglerinin planlanmasi ve yénetilmesi.

E - Finansman Yontemleri ve Destek Kaynaklarinin Belirlenmesi:

o Devlet Destekleri ve Hibeler: Tlrkiye’deki KOSGEB, Ticaret Bakanhgi, Sanayi ve Teknoloji Bakanligi gibi
kurumlarin sundugu destek programlari, tesvikler, hibe ve kredi olanaklarinin arastiriimasi ve sektor
firmalarina uygun olanlarin belirlenmesi.

e Uluslararasi Fonlar ve Proje Destekleri: Avrupa Birligi ve diger uluslararasi fon kaynaklari (6rnegin Horizon
Europe, COSME) araciligiyla sektoriin faydalanabilecegi desteklerin belirlenmesi ve basvuru siiregleri icin
rehberlik edilmesi.

e Yatinimve ihracat Kredileri: Eximbank gibi kurumlar tarafindan saglanan ihracat kredileri, dustik faizli kredi
ve finansman olanaklarinin arastiriimasi ve sektér firmalarina yonelik uygun finansman ¢ézimlerinin
onerilmesi.

4 - MEVCUT DURUM ANALIZi SONUC RAPORU VE YOL HARITASI
A - Raporlama: Sakarya mobilya sektoriinlin mevcut durum analizi ve 6nerilen ihracat stratejilerini iceren
kapsamli bir raporun sunulmasi.
B - Yol Haritasinin Sunumu: Hazirlanan yol haritasinin, Sakarya mobilya sektoriine 6zel aksiyon planlari ve
stratejik onerilerle desteklenerek paydaslarla paylasiimak tzere sunulmasi.

Danismanlik hizmeti talep edildigi durumda hizmeti verecek firma (ytiklenici) icin asadidaki durum gecerli olacaktir:

Teknik Destek basvurusuna iliskin faaliyet tamamlandiginda Yiklenici’den basvuru konusuyla ilgili bir teknik rapor
(arastirma raporlari, envanter galismalari, eylem plani, yol haritasi ve strateji belgesi vb. konulari iceren) talep edilmektedir.
Sunulan raporda Ajans tarafindan talep edilecek olasi glincellemelerin tamamlanmasi zorunlu olup hazirlanan rapora onay
verilmeden proje kapanisi yapilmayacaktir. Hazirlanan rapor alinti programinda incelemeye tabi tutulacaktir. Raporu
hazirlayanlarin gercek kisi ve unvan bilgilerinin rapora eklenmesi ve Ajansa teslim edilecek raporun hazirlayanlar tarafindan
1slak imzali olarak sunulmasi zorunludur. Ajans tarafindan isin kismi olarak tamamlandigina kanaat getirilen durumlarda,
Ajans isin tamamlanan kismina uygun oranda 6deme yapma hakkini sakh tutar. Hazirlanacak isin satinalma sézlesmesi
ekinde Yiiklenici'ye sunulacak kontrol listesindeki kriterlere uygun olarak hazirlanmasi talep edilmekte olup kontrol ve onay
siireci bu liste dikkate alinarak tamamlanacaktir.
e Degerlendirme Kontrol Listeleri

4. Danismanlik hizmeti saglayacak firma/uzmanda aranan sartlar:

e Mobilya sektori veya benzer Uretim sektorlerinde daha 6nce analiz ve danismanlik hizmeti sunmus olmak,

e Mobilya Uretim sirecleri, sektordeki yeni teknolojiler, lojistik ve tedarik zinciri yénetimi konularinda
calisma(lar) yapmis olmak,

e ilgili sektdrlerde ihracat danismanhgi yapmis olmak; uluslararasi ticaret kurallari, hedef pazar analizi ve glimriik
prosediirleri gibi konularda bilgi sahibi olmak,

o Sektorel analiz, rekabetci analiz ve SWOT analizi gibi degerlendirmeler konusunda tecriibe sahibi olmak,

e ihracat ve sektérel gelisime yonelik daha énce en az bir yol haritasi hazirlamis olmak.

5. Danismanlk hizmeti saglayacak firma/uzmanda aranan referanslar:
Yukaridaki sartlari tasidigina dair ispatlayici belgeler sunabiliyor olmak.
(Yukarida talep edilen ve belge sunulmasi gereken durumlar firmalar tarafindan belgelenmedidi takdirde
firmanin verdigi teklif dikkate alinmayacaktir.)


https://marka.org.tr/degerlendirme-kontrol-listeleri/
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Onemli Not:

Teknik destek kapsaminda danismanlik ve/veya egitim ile ilgili uzman masraflari disinda herhangi bir maliyet uygun
maliyet degildir. Egitim stiresince kullanilacak malzemenin, ekipmanin, egitim yerinin, egitime katilacak kisilerin, egitim
esnasinda yapilmasi dusindlen ikramlarin organizasyonu ve diger tim yan giderler basvuru sahibi kurumun
sorumlulugundadir. Ajansin bu konuda higbir yakimlaligi yoktur.

Basvuru asamasinda sunulan Ek-B: Danismanlk / Egitim Formu projenin destek almaya hak kazanmasi halinde
“sartname” yerine geger. Ajans bu sartname dogrultusunda satin alma stirecini ytiritur. Satin almaya dair Ajansin karari
nihaidir.

Proje faaliyetlerinin verimli gegmesi ve uygulamada herhangi bir uyusmazlik yasanmamasi igin, Ajansin satin alma
kararini taraflara bildirmesinden itibaren 3 (lg) is glinii icinde Yiklenici ile Yararlanici icerik ve uygulama takvimi
Uzerinde mutabakat saglar. Nihai icerik ve uygulama takvimi Yiklenici ile Ajans arasinda yapilacak s6zlesmeye derg
edilir. Ajansa sunulan nihai igerik ve uygulama takvimi izerinde, Ajansin bilgisi ve onayi disinda herhangi bir degisiklik
yapilmasi halinde; Ajansin, uygun gorecegi tedbirleri alma ve yararlaniclya basvuru yasagi uygulama hakki saklidir.
Proje faaliyetleri, Ajans ile Yiklenici arasinda yapilacak sozlesmenin tarihinden itibaren 6 (alti) ay icinde
tamamlanmalidir. Yararlanici, teknik destek faaliyetinin tamamlanmasini miiteakip en geg 30 (otuz) giin icerisinde nihai
raporunu Ajansa sunmalidir. Nihai raporunu zamaninda teslim etmeyen kurumlar bir sonraki Teknik Destek
Programi'ndan faydalanamayacaktir.

Proje kapsaminda (varsa) analiz ¢alismasi, on fizibilite vb. rapor niteliginde hazirlanan materyal(ler) Ajansin onayi
alinmadan ve kaynak gosterilmeden Ajans disi kisi, kurum, kuruluslarca herhangi bir yerde herhangi bir sekilde
kullanilamaz.

Proje kapsaminda (varsa) analiz calismasi; 6n fizibilite vb. rapor niteligindeki ¢alismanin (¢alismalarin) sonuglar ve
¢alisma siirecinin, Yiiklenici Firma/Uzman tarafindan Ajans yetkililerine, taraflarca uygun gériilen bir tarihte fiziki
veya sanal olarak gergeklestirilecek toplantida agiklamasi talep edilebilecektir. Proje kapsaminda yapilan ¢aligmalar,
Ajansin belirledigi formatta Yiiklenici’den basili olarak talep edilebilecektir. Proje kapanisi ve 6deme islemleri, bahse
konu islemlerin gergeklestirilmesinin ve Basvuru Sahibi’nin Nihai Raporu Ajans’a sunmasinin ardindan
tamamlanacaktir.

Danismanlik icerikli projelerde, yapilacak ¢alismanin niteliginin gerektirdigi sayida saha ziyareti gerceklestirilmesi
zorunludur. Saha ¢alismasi gergeklestiriimeden uzaktan tamamlanan projelerin kapanisi yapilmayacaktir.



